Como
vender na
AMmMazon

Insercao em marketplace

SEBRAE




Cursos online e conteudos objetivos,
com dicas valiosas sobre temas
relevantes ao empresario.




Estratégia

Cursos online, On
Demand, sobre
marketplace

Landing page

Dicas praticas e Call-to-action para
indispensaveis no continuidade
formato de e-books,
cartilhas e

infograficos




Cursos Online (On Demand)

Gratuitos e individuais. Carga horaria: 2h.
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Como vender online sem /_\
investir em tecnologia ou L= ] Q
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e-commerce e Como o

marketplace pode gerar
renda extra.

Ferramentas para
aumentar as vendas e
cuidados ao calcular
\ precos e condicdes de
pagamentos, fluxo de
caixa, logistica e
métricas de resultados.

Sete passos simples O
para dar um salto nas
vendas virtuais.




Conteudos digitais
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Formalizacao Financas Estoque Vendas
Beneficios de

regularizar o Organizacao GCestao de Dicas praticas de
CNPJ financeira estoque como vender mais
<D
o '
@ Q_& ID
Atendimento Comunicacio Organizagao

Atendimento ao Divulgacéo e pessoal
cliente no digital presenca digital em Dicas praticas e indicacao

outras redes de ferramentas




E-books, cartilhas e infograficos

GUIA COMPLETO PARA ORGANIZACAO
DO FLUXO DE CAIXA

CONFIRA O GUIA COMPLETO
SOBRE MARKETING DIGITAL

QUAIS SAO OS BENEFICIOS
DE SE FORMALIZAR E
ATUAR LEGALMENTE

NO MERCADO?

Afinal, guais sdo os
beneficios de se
formalizar? Mesmo com
tanta facilidade que
existe nesses processos
atualmente, ainda ha
empresarios que
insistern em se manter
na informalidade.

Apesar de vir caindo nos ultimos anos, ainda

[SD45=140,6% de informais atuando em nosso

BB colocando em risco a continuidade de sua GUIA COMPLETO SOBRE

atividade. QUALIFICAGAO DE 7
SEBRAE

Certamente, essas pessoas nhdo conhecem os ATENDIMENTO PARA -

beneficios de se formalizar. Se vocé é uma delas, APLICAR NA EMPRESA

chegou ao local certo, pois mostraremos essas
vantagens  partirde agora ]




Atendimentos
individuais
Consultorias gratuitas a distancia, por video chamada, em

temas de interesse do participante (financas, digital,
empreendedorismo etc). Th de duracao.




Outras solucdes de média/longa
duracao para aprofundar o conteudo
de acordo com a necessidade.




Marketplace Turbo

Consultoria coletiva, com mentoria
individual, especializada em vendas
online em marketplace.

O que é marketplace, cadastro,
estratégia de produtos e
marketing digital;

Logistica, atendimento pré e
pos venda e analise de
resultados;

Temas personalizados de
acordo com a necessidade da
turma.

Minimo de 5 e maximo de 10 participantes. Carga horaria: 8h (coletiva) e 6h (individual).



em

gestao

Consultorias individuais em gestao.

Temas diversos, personalizados de
acordo com a necessidade do
cliente;

Financas, Marketing Digital,
Marketplace, Vendas, Negocios
etc;

Carga horaria ajustavel de acordo
com a empresa.




Planejamento
e Preparaciao para
Comercializacdo em

ntosv  Servicosdigitais  Conteidos  Sebraenosestadosv  Fale

pu negécio pode ser facil

INOVAGAO | INOVACAO

Sebraetec: inovar no seu negécio pode

ser facil Marketplace

O Sebraetec oferece a solugao certa para ajudar sua empresa a inovar,
fazer melhor, mais répido e com menos custo.
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Consultoria tecnoldgica individual para
preparo, planejamento e insercao do
pequeno negocio no marketplace.

O Sebraetec é um produto do Sebrae que disponibiliza servigos Aﬂ a | |Se d O pe rf I | d O CO n S U m O
tecnoldgicos para sua empresa. O Sebraetec conecta os pequenos . . .
negécios a uma ampla rede de prestadoras de servigos tecnolégicos que d | g Ita | ’

atendem em todo territério brasileiro. EStratég iaS d |g |ta iS de VeﬂdaS

Os servicos oferecidos no Sebraetec promovem a melhoria de O n | I n e.
processos, produtos e servigos ou a introdugao de inovagdes nas !

empreisasemercadf)?.(lom essa proposta,é?ebraet.ec.buscaf(.)rtalecera Est rateg Ias de ma rketl ng d Ig Ita |;
capacidade competitiva dos pequenos negécios brasileiros, estimulando -
a transferéncia de tecnologia entre instituicoes e empresas, para que elas | m p | e m e n ta gé O d e eSt ra teg | a d e
possam superar limitacoes e barreiras tecnolégicas e estar incluidas em . . -

vendas online e inser¢ao no

marketplace.




